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Bauwerk expandiert. Durch die Zusammenfihrung von Nybron und Bauwerk
wird die neue Gruppe zum klaren Marktflhrer in Europa. Ein Gesprach mit Heinrich

Eppenberger, Marketing-Leiter der Bauwerk Parkett AG
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Im Juli haben Sie durch die Presse
tiiber die Zusammenfiihrung des
schwedischen Parkett-Produzenten
Nybron mit der Schweizer Hiag-
Tochter Bauwerk informiert. In der
neuen Dachholding Nybron Flooring
International (NFI) ist Bauwerk
nun jenes Unternehmen, das seine
Aktivitaten auf den professionellen
Bodenlegermarkt ausrichtet, wah-
rend Kahrs sich auf den GroBhandel
und Marty auf den Baucenter-Markt
fokussiert. Was hat sich fir Bauwerk
in der neuen Konstellation grund-
satzlich geandert?

In den wenigen Wochen seit des Zu-
sammenschlusses haben natirlich viele
Gespriche stattgefunden, um die Vor-
bereitungen am Markt voranzutreiben.
Gegen auBen hin ist bislang noch wenig
ersichtlich, denn die Umstellungen und
Anpassungen brauchen zeit. Als ein wich-
tiger Bereich der NFI, die einen Umsatz
von 800 Millionen SFr erzielt und einen
Marktanteil in Europa von rund 20 % hélt,
sind wir herausgefordert, unsere Po-
sition am Markt weiter auszubauen.
Diese Aufgabe packen wir mit einem
guten Geflihl an, denn innerhalb der
Gruppe verfiigen wir Uber viele Stirken
und Synergien, die fUr unsere Kunden
positive Auswirkungen haben werden.

Wie sieht denn die Position von
Bauwerk innerhalb der Nybron
Flooring International aus?

Wir sind und bleiben der kompetente
Partner fur den Bodenleger und den
Handel, der den Bodenleger betreut. Da-
bei konzentrieren wir uns auf die best-
mégliche Erfillung der Bediirfnisse des
Handwerkers. Bauwerk wird dort, wo sie
dies heute noch nicht kann, vor allem
ihre Angebotspalette fur den Hand-
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werker komplettieren, und weiterhin
ihre Kompetenz in der verklebten Par-
kettverlegung ausbauen. Unsere Kunden
werden durch die starke Profilierung im
Bereich der Rohparkette und der zwei-
schicht-Fertigparkette zum vollflichigen
Verkleben und im besseren Angebot von
Dreischichtparketten zur schwimmen-
den Verlegung profitieren.

Welche zusatzlichen Leistungen bietet
Bauwerk dem Verleger?

Eines der wichtigsten Ziele sehen wir da-
rin, unsere Kunden in Europa nicht nur
mit einem Schweizer-Qualitdts-Produkt
zu beliefern, sondern mit ihm zusammen
auf dem Markt als Partner erfolgreich zu
sein. Und dazu braucht es Leistungen,
die den verlegenden Handwerker befihi-
gen, eine professionelle Arbeit beim Bau-
herrn zu erbringen. Ein vollstindiges
Programm an Produkten mit hoher Pass-
genauigkeit, Unterstlitzung in allen tech-
nischen Belangen durch Schulung und
Beratung, wenn noétig vor Ort.

So beraten wir auch Architekten bei ih-
ren Objekten, private und institutionelle
Bauherren, und leisten hiermit einen
wichtigen Beitrag im Vorverkauf. Im
Weiteren unterstitzen wir den Hand-
werker darin, seine Verkaufskompetenz
zu erhdhen. Dies beinhaltet die Muster-
prasentation im Schauraum ebenso wie
das Verkaufen-Kénnen, die Werbung und
seinen Marktauftritt.

Was ist die Grundlage fiir den Erfolg
von Bauwerk?

Nur wenn der Bodenleger am Markt ein
gutes Image als Profi mit bestem Know-
how hat, sind auch wir erfolgreich. Und
unser Kunde wiederum kann nur dann
erfolgreich sein, wenn er Uber einen
leistungsfahigen Partner verfligt, der
ihm eine groBe Auswahl an Qualitats-
Produkten liefert und ihn in seiner gan-
zen Arbeit als Handwerker vollumfang-
lich unterstitzt. Das ist Partnerschaft,
die sich auf unseren gemeinsamen Kun-
den, den Bauherrn, positiv auswirkt.
Wir lassen in unseren Bemuihungen
nicht nach, diese tagtdglich zu leben
und unsere Leistungen zu verbessern,
damit jeder Bauherr nachhaltig Freude
am verlegten Bauwerk Parkett hat.

Ein beeindruckendes Ergebnis: die Uberbauung
LimmatWest in Ziirich

Lebendiger Arbeits- und Wohnraum: LimmatWest
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Architektur-Premiere: Limmat\West
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